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La preocupaci n que nos trasladan los promotores tarraconenses por
algunas de las medidas anunciadas por la Generalitat para el futuro Plan de
Vivienda nos ha decidido a avanzar la tradicional Jornada tØcnica sobre el
sector inmobiliario y a dedicar esta edici n a analizar las l neas de la actual
pol tica de vivienda. Y es que, en estos momentos, los empresarios estamos
aœn a la espera de que se acaben de concretar todos los aspectos referentes
al Plan.
Como hemos puesto de manifiesto en las reuniones que durante los œltimos
meses hemos mantenido con los representantes de la Administraci n,
consideramos que la participaci n empresarial es imprescindible para que el
Gobierno pueda incrementar la oferta de vivienda social. Por eso esperamos
que, a partir de ahora, se den las condiciones que nos permitan volver a
trabajar en un mercado del que, progresivamente, hemos sido expulsados.
Insistimos pues en nuestro deseo de que no se demore mÆs este Plan que,
por otra parte, consideramos necesario para poder atender las demandas de
un amplio colectivo que dispone de pocos ingresos y, por tanto, no puede
acceder al mercado de la vivienda libre.

Nos preocupan las necesidades de este colectivo y de otros
segmentos de la poblaci n desfavorecidos. En este caso, me estoy refiriendo
a los ciudadanos inmigrantes que, en buena parte, estÆn empleados en el
sector constructor. Quiero aprovechar este espacio para animar a los
empresarios que hasta ahora hab an tenido dificultades para contratar a
empleados extranjeros a que se acojan al actual proceso de regularizaci n
del personal extranjero. 
Algunos medios de comunicaci n han denunciado estos d as el despido de
algunos empleados a ra z de la puesta en marcha de este proceso. Desde la
APPCE queremos poner de manifiesto la voluntad de nuestras empresas por
garantizar los derechos de sus empleados y contribuir a la integraci n de los
ciudadanos extranjeros en nuestro pa s. Las prÆcticas poco l citas de
algunas empresas tienen poco que ver con los empresarios que estÆn en el
mercado con la voluntad de continuidad y el objetivo de crear riqueza y, en
cambio, suelen ser frecuentes entre aquellos que han llegado al mercado
aprovechando unos aæos de bonanza y con la œnica pretensi n de especular.
As , es probable que este proceso constituya tambiØn una criba que expulse
del mercado a muchas de estas empresas. 
En cuanto a los promotores y constructores que quieren regularizar a sus
empleados, consideramos que, mÆs que presionar con futuras medidas
sancionadoras, el Ejecutivo debe apostar por buscar soluciones conjuntas a
una nueva realidad en la que el colectivo inmigrante tiene un importante
peso. 

Las pol ticas a que me he referido tienen, en definitiva, un objetivo
comœn: garantizar derechos tan bÆsicos como la vivienda o el trabajo dignos.
Se trata de pol ticas sociales necesarias y considero que s lo serÆn efectivas
si, en la toma de decisiones, las Administraciones, tanto auton mica como
central, tienen en cuenta a los empresarios y mantienen un permanente
diÆlogo con quienes mueven el motor de la econom a. 

El diÆlogo
con los empresarios
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Hasta 2011, 
se necesitarÆn
400.000 viviendas
anuales
La demanda de vivienda serÆ de 400.000 pisos

anuales, hasta 2011, segœn un estudio de Caixa

Catalunya. La cifra contrasta con la producci n

actual, que roza las 700.000 viviendas anuales.

L
a demanda anual de
viviendas en Espaæa,
hasta el aæo 2011, serÆ

de aproxima-damente
400.000 pisos. Segœn el
estudio Demograf a y
vivienda en Espaæa y en las
comunidades aut nomas,
presentado reciente-mente
por Caixa Catalunya, este
volumen corresponde a
vivienda principal (230.000),
secundaria (100.000) y
compra por inversi n
(70.000).
Sin embargo, la producci n
de viviendas de los œltimos
aæos estÆ muy por encima de
esta deman-da.
Concretamente en 2004, se
construyeron casi 700.000.

Se mantendrÆ la creaci n 
de nuevos hogares

El catedrÆtico Josep Oliver,
res-ponsable del estudio,
apunta que en la dØcada
2001-2011 se crea-rÆn 2,29
millones de hogares en
Espaæa.  Una cifra similar a la
re-gistrada en la dØcada
1991-2001, en la que se
crearon 2,3 millones.
En cuanto a la composici n
de la demanda, hay que
seæalar que, hasta ahora, la
oferta se ha ido absorviendo
con la creaci n de nuevos
hogares, la inmigraci n y las
compras realizadas por ex-
tranjeros. Sin embargo, el
peso de cada uno de estos
factores se redistribuye en
este per odo. 
As , el factor demogrÆfico
pierde relevancia, mientras
que la inmi-graci n y, sobre
todo, los cambios
socioculturales ganan peso
en la composici n de la
demanda fu-tura. Estos

En 2004, se iniciaron cerca de 700.000 nuevas viviendas

Demanda de vivienda 2001-2011

Inmigrantes Factores Factores Total
demogrÆficos        sociales

Catalunya 86.385 116.581 271.595 474.561

Espaæa 484.197 811.141 993.694 2.289.032

Fuente: Caixa Catalunya

La disminuci n
del tamaæo
medio de los
hogares 
explica la

creaci n de casi
la cuarta parte
de los nuevos 
hogares, en el

per odo 

P
R
O
M
O
C
I

REVISTA PROMOTORS 55  19/04/2005  10:52  PÆgina 5



Empresarios y
trabajadores analizan
la prevenci n de
riesgos en la
La Jornada sobre la prevenci n de riesgos laborales

en la construcci n reuni  a casi 170 agentes

relacionados con el sector. Los planes de

prevenci n, la vigilancia de la salud y la evaluaci n

de riesgos fueron algunos de los ejes que centraron

E
m p r e s a r i o s ,
trabajadores y
represent antes

sindicales y de la
Administraci n deba-tieron
aspectos relacionados con la
seguridad en el sector cons-
tructor durante la Jornada
sobre la prevenci n de
riesgos labora-les. Al acto,
que se celebr  re-
cientemente en el Palau Firal
de Reus, asistieron cerca de
170 personas.
En la jornada, se valor
positiva-mente la evoluci n
de las cifras de siniestralidad
que apunta un ligero
descenso en el nœmero de
accidentes. AdemÆs, debe
tenerse en cuenta que el
descenso se ha registrado en
un per odo  en el que la
actividad del sector ha sido
creciente.
Y es que, segœn el presidente
de la Federaci n de Gremios
de la Construcci n de
Tarragona (Fegco), Manel
Niæerola, las empresas estÆn
tomando con-ciencia sobre la
prevenci n de riesgos
laborales y ha mejorado
mucho la seguridad en la
obra .
No obstante, los empresarios
tie-nen claro que aœn queda
mucho por hacer y, en este
sentido, con-sideran que una
de las claves pa-ra mejorar la
seguridad en las obras es la
formaci n.
Por eso, uno de los objetivos
de la Fundaci n Laboral de la
Cons-trucci n, entidad
patrocinadora del acto, es
potenciar la forma-ci n, el
asesoramiento a pequeæas y
medianas empresas y las
visitas de obra. AdemÆs, la

Fundaci n ha creado una l nea
de atenci n telef nica que estÆ
a disposici n de todos los
trabajadores y empresarios
que quieran realizar consultas
referidas a temas de seguridad
y prevenci n, ademÆs de una
pÆgina de internet que incluye
servicio de teleconferencia.

Subcontrataci n responsable

La directora del Servei de
Prevenci  Gaud , Gemma
Carol, tambiØn apunt  la
necesidad de que las
empresas sean responsa-

bles a la hora de subcontratar
y exijan las mismas medidas
de prevenci n que ellas
aplican. 
En la clausura de la jornada,
el director de los servicios
territo-riales de Trabajo e
Industria en Tarragona,
Josep Ma Solanes,  avanz
que la Generalitat estÆ
preparando un plan para
mejorar la seguridad en los
centros de trabajo. AdemÆs
de mejorar la coordinaci n
entre la inspecci n y la
justicia, la Administraci n
catalana tambiØn prevØ

De izq. a dcha. Los

presidentes de la

Federaci n de

Gremios de la

Construcci n

de Tarragona,

Manel Niæerola

de la Fundaci n

Laboral de la

Construcci n,

Juan

FranciscoLazcano,  y

del Gremi del Baix
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Descenso de la siniestralidad 
en la construcci n

Pese a que erradicar la siniestralidad de forma
absoluta resulta casi imposible en el sector de
la construcci n, debido a sus peculiaridades y
caracter sticas, lo cierto es que en el aæo 2004
volvi  a constatarse en la provincia de
Tarragona la tendencia a la baja del nœmero
de accidentes  que ya se hab a registrado el
aæo anterior. La reducci n se produce tanto en
caso de accidentes leves como en el caso de
las lesiones graves, que en 2004 fueron 56,
segœn los datos de la Generalitat. AdemÆs,
hay que tener en cuenta que esta moderada
pero constante ca da de la siniestralidad se ha
producido en un marco de un creciente
volumen de actividad en el sector.
En esta evoluci n favorable de la
siniestralidad estÆ teniendo que ver sin duda,

la implantaci n de la cultura de la prevenci n
en las empresas. Segœn datos de la
Generalitat, en 2003, mÆs del 90% de los
centros de trabajo y las mÆquinas estaban
protegidos de forma adecuada con carÆcter
general y hab a mejorado la instalaci n de
protecciones colectivas. Asimismo, la entrega
de medios de protecci n individuales
alcanzaba el 92%. 
DetrÆs de esta realidad se encuentra el
esfuerzo de muchas empresas para dotar de
la mÆxima seguridad a sus obras. La prueba
de esta preocupaci n por la seguridad es la
gran demanda que tiene la oferta formativa
centrada en el Æmbito de la prevenci n de
riesgos. En este sentido, la formaci n de los
profesionales que intervienen en la
construcci n ha mejorado notablemente en
los œltimos aæos. Sin embargo, todav a queda

Las propuestas de los
sindicatos

Durante su intervenci n en la
Jornada sobre la prevenci n de
riesgos labo-rales en el sector de
la construcci n, el secretario de
construcci n de MCA-UGT,
Florentino Rodr guez, apunt  la
necesidad de cambiar el actual
mode-lo de formaci n por otro
que permita el acceso de los
trabajadores a los cursos.
AdemÆs, aconsej  a las
empresas que se afilien a las
organizaciones empresariales,
como medida para combatir la
compe-tencia desleal, y seæal  la
con-veniencia de que se impulse
el desarrollo de los acuerdos
adoptados en la Mesa de la
Construcci n.
Rodr guez tambiØn considera
nece-saria la vigilancia en la
aplicaci n del convenio.
Segœn los datos que maneja UGT,
en la demarcaci n de Tarragona
se registra-ron en 2004, 4.227
accidentes en el sector, de los

La contrataci n en el sector de la construcci n

Trabajadores ocupados en la construcci n (aæo 2004)
Espaæa 2.014.000
Catalunya 306.000
Tarragona 46.000 aprox.

Contratos de trabajo realizados
2003 2004

Global/construcci n Global/construcci n
Catalunya 2.085.387/236.056 2.520.014/274.227
Tarragona 218.867/40.936 240.013/45.774

Fuente: UGT

La mesa redonda reuni  a empresarios, trabajadores y representantes
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La producci  d habitatge en Europa Occidental

creixer  sols un 0,8% aquest any, en el qual sassoliran

xifres record pel que fa a obres acabades. Segons el

darrer informe d Euroconstruct, la fase d ajustament

Moderaci  de
ledificaci
residencial a

E
ls analistes de Euro-
construct han apuntat
que, desprØs d un

exercici 2004 relativament
pr sper, entrem en una fase
de descens gradual de
lactivitat de construcci  a
Europa Occidental. Aix
vindria causat per una
baixada en la producci
residencial que co-men aria
a materialitzar-se en el 2006,
unida a un refredament de
l enginyeria civil. En un
context d absŁncia d inŁrcies
en inversi , per a l edificaci
no residencial de nova planta
no es pot esperar mØs d un
1,5 a 2,0% de creixe-ment. El
mercat de manteniment i
rehabilitaci  residencial
proba-blement ser  el sector
mØs pui-xant durant els
pr xims anys, gr cies a un
parc de 171 milions
d habitatges ocupats que
supo-sen una reserva
virtualment per-manent de
treball potencial.
Les previsions s n clarament
mØs optimistes a Europa
Oriental, on el dŁficit
d habitatge i equipa-ment
justifica inversions mØs
substancials.

Xifres rŁcord

El darrer informe
d Euroconstruct apunta que
l any 2004 l edifica-ci
residencial va mantenir un
bon nivell de creixement,
provo-cat per la forta
demanda. Els nivells d inicis
d habitatge van arribar a
m xims a ustria, Finl ndia,

Fran a, It lia, Noruega,
Espanya i Su ssa. Aquesta
din -mica va ser el resultat
de la convergŁncia de
diferents fac-tors: baixos
interessos, creixent nombre
de persones que acce-deixen
per primera vegada al mercat
de l habitatge, major
demanda d habitatge
secundari i favorables
mesures fiscals en certs
pa sos, entre d altres. Per
tot aix  xoca frontalment amb
els increments de preus, que

han arribat a ser molt notoris
en alguns pa sos. I Øs que,
malgrat l erosi  del poder
adquisitiu de les llars, la
demanda de propietat
residencial est  adquirint una
dimensi  especulativa.
Tot i aix , en el 2005 la
producci  de nou habitatge
creixer  sola-ment un 0,8%,
mentre que el nombre de
finals d obra arribar  al seu
m xim: mØs de dos milions
per als 15 pa sos de l Europa
Occidental. Tot sembla

En 2005, la producci

d habitatge en Europa

Occidental creixer tan

sols un 0,8%
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apuntar que en 2006 arribar
una fase d ajustament: la
producci  es ressentir  un
2,0%, tendŁncia que
continuaria tambØ en el 2007.

Edificaci  no residencial

Durant el per ode 2001-2004,
l edificaci  no residencial als
pa sos de l Europa
Occidental va estar marcada
per un particular contrast:
d una banda, un fort
creixement de la promoci
pœbli-ca (particularment en
els edificis destinats a usos
educatius i sanitaris) i, per
una altra, una decreixent
promoci  privada (el cas dels
edificis industrials i
doficines). Aquest fenomen
probablement s invertir  en el
per ode 2005-2007, on
s espera un alentiment del
sector pœblic i un creixement

mØs sostingut en el privat. Els
experts d Euro-construct
estimen que, ateses les
tŁbies condicions de l entorn
macroecon mic, la producci
d edificaci  no residencial de
nova planta no ser  capa  de
crØixer en els pr xims tres
anys per sobre del 3% anual
en el millor dels casos. 

Manteniment i rehabilitaci  

En moments de recessi  o de
feble creixement, l activitat de

manteniment i rehabilitaci
acostuma a jugar un paper
con-trac clic al sector
construcci . Aquest sembla
ser l escenari mØs probable
per a 2006 i 2007 als pa sos
d Europa Occidental, par-
ticularment en aquells pa sos
on el volum d activitat en
rehabili-taci  actualment
sobrepassa el volum de nova
planta (Holanda, Alemanya,
Fran a, It lia) i en aquells on
ambd s volums estan
pr cticament equilibrats
(Norue-ga, Regne Unit,
BŁlgica).
Enginyeria civil

Durant el per ode 2001-2004,
l enginyeria civil en els pa sos
de l Europa Occidental va ser
capa  de crØixer d una
manera mØs sostinguda que
el conjunt d edificaci
residencial i no residencial.

En moments de
recessi  o de feble

creixement, 
rehabilitaci i 

manteniment juguen
un paper

contrac clic al sector

Evoluci  de la construcci  a Europa, per
subsectors,

Imagen PostScript
(gr\210fica1 eps)

n̋dex de valor per
subsectors
(2001=100)

Espanya 
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L augment de la
demanda dispara
els preus dels locals
comercials
Tarragona est  consolidant el seu triangle d or , un

espai comercial on tothom vol col•locar la seva

oferta. L augment de la demanda ha suposat una

pressi  a l al a pels preus, tant de lloguer com de

E
l Passeig de Gr cia, a
Barcelona. La Orchid
Road, a Singapur. La

Fifth Avenue, a New York...
Indrets quasi bØ m tics que,
per obra i gr cia de les grans
firmes del luxe, que es
barallen per obrir-hi els seus
negocis, s han convertit en
san-tuaris de l exclusivitat i,
alhora, en aparadors vedats
per la majo-ria de mortals.
Preus d esc ndol, clients amb
comptes corrents farcides de
zeros i les millors creacions
del m n. Tot aix , i molt mØs,
Øs el que avui oferei-xen les
zones mØs chic, glamu roses,
selectes,... en definitiva, mØs
cares i cotitzades de les
grans ciutats.
Sense arribar a aquests
extrems, ni molt menys, la
ciutat de Tarra-gona est
consolidant el seu triangle d or.
Un espai comercial on tothom
hi vol estar a l hora de col•locar
la seva oferta. No Øs estrany
doncs que l augment de la
demanda hagi disparat els
preus dels locals comercials
tant pel que fa a lloguer com a
compra.
Anem, per  a pams. A lhora
de referir-nos a la zona que
mØs es cotitza de Tarragona
hem d enfi-lar les nostres
passes cap al que en aquest
article en denominem l rea 1,
i que compren els carrers
August, Compte de Rius, Sant
Agust , Canyelles i la Rambla
No-va, com no podia ser
d altra ma-nera. En aquest
darrer cas la precisi  es fa,
segons el sector immobiliari,
molt necess ria, es-tem
parlant de la vorera es-querra,
des del carrer Sant Fran-cesc

al carrer Girona. Com tot en
la vida on hi intervØ el diner, la
concreci  Øs fonamental. Uns
metres mØs amunt o mØs
avall poden representar una
diferŁncia substancial.
Com a rea 2 estan
considerats els carrers
Governador GonzÆlez,
Crist for Colom, i Uni , entre
el carrer Reding i Rambla
Nova.
En darrer lloc trobem la
Pla a Verdaguer i el carrer
Reding, entre Crist for

Colom i Fortuny.
En aquesta xarxa urbana
formada pels carrers que
hem anomenat, s estan
creant unes sinŁrgies
importants, estar al centre
d na prestigi a l ensenya
comercial i aquesta, al
mateix temps, est
prestigiant el centre amb la
seva presŁncia. 
Aquesta classificaci  per
rees no intenta establir cap
tipus de distinci  que no
sigui purament orientativa.

La Rambla Nova Øs una de les zones mØs cotitzades de Tarragona
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No es pretØn en cap cas
marcar prioritats, ni dir que
una zona Øs millor o pitjor
que un altra. Tots els carrers
s n, o poden ser bons per
obrir-hi un negoci, el que
succeeix Øs que, donat el
model econ mic que hem
adoptat, uns s n mØs cars
que uns altres. Per , tal i
com comentava un dels
experts del sector
consultats, al cap i a la fi, no
saps mai si el mØs important
Øs la g bia o el canari .
Manca d espai comercial

A l hora d analitzar els preus
dels locals a la ciutat de
Tarragona hem de tenir molt
present les consideracions
que ens fan els experts del
sector immobiliari que hem
consultat. Un dels fac-tors
primordials, a l hora de veure
que est  passant amb els
preus dels locals al centre, Øs
la manca d espai comercial
amb la que es troba el sector.
L espai Øs un bØ esc s i, com
a tal, ve regulat per la llei de
loferta i la demanda. 
La manca de nous carrers,
fora de la zona de sempre
(centre) amb activitat
comercial, que siguin
atractius per al comerciant, i
que generin expectatives
positives de cara al futur
econ mic de la zo-na, Øs un
altre factor que condi-ciona  a
l hora de comprar o llo-gar un
local.
La futura instal•laci  d una
gran rea comercial a la zona
de les Corts Catalanes,
podria actuar com a detonant
i propiciar un augment de la
demanda de lo-cals
comercials als voltants de la

seva rea d influŁncia.
Aquest podria ser un canvi
que en breu es podria donar
en la demanda d espai
comercial a Tarragona. Aix
faria que s incrementØs la
construcci  de locals
comercials en zones de nova
promoci  i, que en un termini
indeterminat de temps,
actuessin com a contra-pŁs
de la zona centre. Avui per
avui, aix  Øs una hip tesi i
hau-rem d esperar a veure
quŁ ens depara el futur.
Una consideraci  que ens
han fet les fonts consultades
Øs que es detecta una
modificaci  molt clara de la
tendŁncia que ha anat regint
la vida comercial a les ciutats
mediterr nies. Aquest Øs un
model que ens ve de lluny i
que, en el cas de Tarragona,
podem dir que tØ mØs de
2.000 anys. Un model on el
comer  estava integrat dins
del teixit urb  del centre de
les ciutats. Localitzat,

principalment, als bai-xos de
les edificacions i al llarg dels
carrers que donaven forma a
la ciutat. Recordem que en
moltes ciutats hi ha encara
molts exemples de carrers
que deuen el seu nom a la
quantitat de comer os del
mateix gremi que hi
realitzaven la seva activitat.
Aix , en el cas de Tarragona,
podem citar, entre daltres, el
carrer Calderers, el carrer
Ferrers, exemples que ens
informen de quina activitat hi
tenia lloc. Aquest model
sembla estar sent substitu t
per un que podr em
anomenar n rdic, on el
comer  es localitza en llocs
molt concrets, normalment
allunyats del centre de la
ciutat, on en un espai de
dimensions considerables s hi
concentra una molt alta oferta
no tant sols comercial sin
fins i tot lœdica. Tal i com ens
comenten representants del
sector immobiliari, aquesta
nova tendŁncia pot originar
en el futur una desertitzaci
del centre de les ciutats, amb
tots els problemes que aix
comporta, i que ja s ha
detectat en altres pa sos que
han adoptat aquest nou
model. 
Un altre punt important a tenir
en compte seria la instal•laci
dactivitat laboral en pisos.
Aquesta es una pr ctica que,
segons el sector, hauria de
restringir-se al m xim.
L activitat laboral en pisos
resta dinamisme comercial,
Øs a dir,  origina que zones on
la vida comercial seria
possible, on els preus tant de
lloguer com de compra per
metre quadrat s n for a mØs

Estimaci  del preu mensual
mig de lloguer per 100 m2

Zona Local Oficina
Comercial

rea 1 2.400 900
rea 2 1.500 700
rea 3 1.200 500

(euros/mes)

Estimaci  del preu mensual
mig de venda per 100 m2

Zona Local Oficina
Comercial

rea 1 480.000        210.000
a 600.000

rea 2 300.000 -
rea 3 240.000 -

(euros/mes)

rea 1: (carrers August, Compte de Rius,
Ant Agust , Canyelles i Rambla Nova).
rea 2: (carrers Governador GonzÆlez,
Crist for Colom i Uni  -entre el carrer
Reding i la Rambla Nova).
rea 3: (pla a Verdaguer i carrrer Reding
-entre Crist for Colom i Fortuny-).
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Preu mig de cada rea i municipi
comparat amb Tarragona

Preu mig venda 100 m2

ZONA Salou Cambrils La Pineda Tarragona
rea 1 675.000 600.000 95.000
540.000
rea 2 330.000 300.000 40.000
300.000
rea 3 150.000 120.000 - 240.000

Mitjana 385.000 340.000 67.500
360.000

Preu mensual mig lloguer 100 m2

ZONA Salou Cambrils La Pineda Tarragona
rea 1 6.600 2.750 750 2.400
rea 2 2.700 1.600 600 1.500
rea 3 1.350 600 - 1.200
Mitjana 3.550 1.650 675 1.700

Preu mig de referŁncia ponderat (PMP), segons nœmero
dactivitats comercials a cada municipi comparat amb Tarragona

Preu mig venda 100 m2

Zona Costa Daurada Tarragona DiferŁncia
% Aprox.

Centre PMP
rea 1 577.650 540.000    37.650   6,5 %
rea 2 283.100 300.000  - 16.900  -5,9 %
rea 3 137.000 240.000 - 103.000 -75 %
TO TAL 330.250 360.000  - 29.750  -8,3 %

Preu mensual mig lloguer 100 m2

Zona Costa Daurada Tarragona DiferŁncia
% Aprox.

Centre PMP
rea 1 4.474 2.400 2.074 46,4 %
rea 2 2.041 1.500 541 26,5 %
rea 3 1.035 1.200 - 165 -15,9 %

baixos que en el centre de la
ciutat, estiguin
infrautilitzades, infrava-
lorades i/o pr cticament
buides. Amb una regulaci
mØs restric-tiva veur em com
molts carrers avui morts, des

del punt de vista comercial,
guanyarien vida en poc
temps.

El mercat d oficines

Pel que

fa al mercat d oficines,
segons les fonts consultades,
aquest no tØ massa sortida a
Tarragona. Les
caracter stiques de la

Llogar un local comercial de 100 m2 a la zona

mØs exclusiva de Salou (carrer Barcelona,

Passeig Jaume I, Carles Buigas, avinguda

d Andorra, Bilbao i Saragossa) ens pot sortir per

6.600 euros al mes, el triple del que ens costaria

fer-ho en els punts mØs selectes de la ciutat de

Els triangles d or de la
Seguint l estudi realitzat sobre els
preus dels locals comercials a
Tarragona, especialment a la zona
centre, el que anomenaven com a
triangle dor, hem volgut saber quŁ
est  passant fora de la capital, en
aquest cas als municipis tur stics mØs
propers, la Costa Daurada Centre. Es
a dir, l rea geogr fica que comprŁn
els termes de Salou, Cambrils i La
Pineda (Vila-seca). 
Tot i les clares diferŁncies que
mostren aquests tres municipis entre
ells, tant pel que fa al volum de
loferta hotelera i comercial, com fins i
tot en el nombre de ciutadans
empadronats en cadascun d ells,
estan consolidant uns espais
comercials, que podrien ser
anomenats com els  triangles d or de
la costa.
Aix, tant pel que fa al lloguer com a la
compra d un local d uns 100 m2, els
preus en les zones 1 i 2 de Salou  i
Cambrils, superen pr cticament
sempre els preus assolits a la ciutat
de Tarragona. Una possible
explicaci  al fenomen ens vindria
donada pel fet que Salou i Cambrils
s n municipis eminentment tur stics.
La situaci  d un comer  en el que
podr em anomenar primera l nia Øs
fonamental, donat que la m xima
concentraci  de possibles clients, es
localitza durant una Łpoca molt
concreta de lany i principalment en
determinades zones del municipi. El
tipus de compra en un municipi
d aquestes caracter stiques Øs molt
mØs compulsiva, que no pas en una
ciutat. A Tarragona, Øs molt mØs
freq ent que l anomenat client de tota
la vida es desplaci fins un determinat
comer  a comprar cert producte.
Mentre que a Salou o Cambrils,
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Els locals de La Pineda s n els mØs econ mics

LlicŁncies 
comercials

Salou 1.781 51%

Cambrils   1.282
37%

La Pineda    402
12%

CAMBRILS

Zona Venda L l o g u e r
mensual
rea 1 600.000 2.500 a 3.000

rea 2 300.000 1.500 a 1.700

rea 3 120.000 600 
Mitjana 340.000             1.650 

Local de 100 m2

rea 1 (carrers Consolat de Mar, Sant Pere, Roger
de Llœria, Carme, Passeig Miramar, pla a de
Catalunya i pla a del P sit).
rea 2 (carrers Pau Casals, MossŁn Joan Batalla,

LA PINEDA (Vila-seca)

Zona Venda L l o g u e r
mensual
rea 1 90.000 a 100.000 
750 
rea 2 40.000 600 
rea 3 - -
Mitjana 67.000 675 

Local de 100 m2

rea 1 (Passeig Pau Casals).
rea 2 (Passeig Pau Casals -zona del parc

Llogar o comprar

un local de 100 m2

a les zones 1 i 2 de

Salou o Cambrils

Øs  gairebØ sempre

mØs car que

a la ciutat de

Tarragona

Els preus dels locals comercials 

Font: Gabinet d Estudis de la Cambra  de Comer ,
Indœstria i Navegaci  de Tarragona   (Any 2004)

SALOU

Zona                    Venda Lloguer mensual
rea 1 600.000 a 750.000 6.000 a 7.200
rea 2 310.000 a 350.000 2.400 a 3.000
rea 3 120.000 a 180.000 1.200 a 1.500
Mitjana 385.000 3.550

Local de 100 m2

rea 1 (carrers Barcelona, Passeig de Jaume I, avinguda d Andorra,
Saragossa, Carles Buigas i Bilbao).
rea 2 (carrers ValŁncia -xamfr  amb carrer Barcelona-, Major -a tocar de
l avinguda d Andorra-, Via Roma, Passeig Miramar, Colom i carrer
Barcelona, mØs amunt del nœmero 60).
rea 3 (carrers Ciutat de Reus -primer tram-, Major -zona centre-,
ValŁncia, Berenguer de Palou i Via Augusta).
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El Pla General de
Tarragona estar
enllestit enguany

La conclusi  de la revisi  del Pla General

d Ordenaci  Urbana de Tarragona s enllestir

enguany. Al menys aquest Øs l objectiu de

lajuntament, segons l alcalde de Tarragona, Joan

Miquel Nadal, que recentement va pronunciar una

conferŁncia en la que va fer balan  de l estat de la

E
l Pla General
d Ordenaci  Urbana
(PGOU) de Tarrago-na

ha de sentar les bases del
model de ciutat dels  propers
anys, respectant el lmit de
175.00 habitants, com a
sostre m xim de poblaci . 
En una conferŁncia
pronunciada recentment,
l alcalde de Tarrago-na, Joan
Miquel Nadal, va explicar que
un dels principals objectius de
la revisi  del PGOU Øs
consolidar Tarragona com a
pol d atracci  econ mica i
tur s-tica en el marc
mediterrani, apro-fitant les
sinergies de l arribada del
Tren dAlta Velocitat, el de-
senvolupament portuari i la
mo-dernitzaci  de l aeroport
de Reus. El Pla tambØ pretØn
revitalitzar la capitalitat
intercomarcal de Tarragona
com a centre de serveis i
dotacions.

Impuls a La Budallera

Davant el retard de
l esperada revisi  del PGOU,
Nadal va afirmar que el desig
de l ajunta-ment Øs que
estigui enllestida abans de
finals d any. Per , en tot cas,
no es podem permetre
demorar mØs l aplicaci  del
Pla General vigent i, donada
la possi-bilitat de fer
progressar dintre de l mbit
de Llevant i amb l espai mØs
pr xim al nucli central de la
ciutat i, tenint en compte que
Terres Cavades pot tenir un
procØs labori s i complexe,
lajuntament pren la ferma

L Ajuntament de Tarragona s ha fixat un l mit de 175.000 habitants

deci-si  d impulsar La
Budallera, que ens ha de
permetre resoldre les
comunicacions de Boscos i el
subministrament al Club
Gimn s-tic de 40 ha mØs de
zona verda .

Terres Cavades

En el seu discurs, Nadal
tambØ es va referir a Terres
Cavades. L alcalde va insistir
en que no pretØn excusar
cap actuaci , per  va
recordar que tots els grups

pol tics van donar suport a
aquest projecte el 1984, quan
l equip de govern era
socialista, i no es van
posicionar en contra quan el
1995, el Pla General va
recollir la proposta dedificar
5.000 habitatges en aquesta
rea. Nadal continua avalant
el projecte, perquŁ
considero que Øs l œnica zona
que permet el creixement de
Tarragona, aix  com la seva
connexi  amb Sant Pere i
Sant Pau . Per aix , confia
que amb la nova Llei es torni
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Los promotores de
Alcanar denuncian el
bloqueo de las
licencias de obra
Los profesionales de Alcanar vinculados al sector

promotor constructor se estÆn movilizando para

denunciar la pol tica restrictiva de los tØcnicos

municipales que, segœn los empresarios, se estÆ

traduciendo en un descenso de la actividad.

L
os promotores y
construc-tores de
Alcanar han puesto de

manifiesto su malestar ante la
actuaci n de los servicios
tØcnicos municipales y, en
especial, de la arquitecta
muni-cipal, Dolors Fores.
Y es que desde que lleg  al
cargo, hace
aproximadamente un aæo, la
concesi n de licencias de
obra ha quedado bloqueada
en gran parte, segœn los
empresarios, que apuntan
que algunas de sus
decisiones van mas allÆ de la
normativa vigente.
El caso que desat  la
polØmica  se produjo a
principios de 2004 en Alcanar
Platja, concretamente la clave
urbana 17, donde los
promotores explican que
estaban previstas numerosas
promociones de casas
adosadas y aparta-mentos y
se paralizaron todas las
licencias para reducir
drÆstica-mente el numero de
viviendas previstas,
ocasionando pØrdidas
millonarias  a los
constructores y promotores
afectados.
Las empresas tambiØn se
quejan de que antes de
presentar la solicitud de
licencia, se les hace pagar
ntegramente la misma.
Algunos de ellos esperan la
respuesta a solicitudes que
pre-sentaron hace mÆs de
ocho meses y  otros se han
visto obli-gados a modificar
sus proyectos varias veces. 
TambiØn se quejan los
pequeæos constructores y
particulares, que aseguran
que en muchas ocasio-nes

resulta imposible conseguir
licencias de construcci n o
reha-bilitaci n.
As , en 2004 se concedieron
250 licencias, la mitad de las
apro-badas el aæo anterior.
Esta situaci n ha tenido
como consecuencia un
descenso en el volumen de
actividad construc-tora en el
municipio y, por tanto, una
reducci n de puestos de
trabajo, ademÆs de ocasionar
pØrdidas econ micas a los
empresarios.

El manifiesto del Gremio

Un manifiesto del Gremio de
constructores de Alcanar
hecho pœblico recientemente

seæalaba que los criterios de
interpre-taci n de la
normativa, por parte de los
tØcnicos municipales, son
totalmente negativos y
restric-tivos  y acusan a los
mismos de obstaculizar y
ralentizar los trÆmites para la
concesi n de permisos de
obra.
Los constructores insisten en
que no pretenden que se
incumpla la normativa
vigente, en concre-to el Plan
General de Ordenaci n
Urbana de Alcanar  y
recuerdan que el sector da
trabajo a muchos habitantes
de Alcanar y genera riqueza
en el pueblo  .
Por eso, reclaman que no se

La protesta de los profesionales 

Ante la imposibilidad de alcanzar una soluci n, a travØs del diÆlogo,
cerca de 300 promotores, constructores y profesionales de la
construcci n de Alcanar se han manifestado este mes por las calles del
municipio. Tras esta protesta contra la pol tica urban stica del
ayuntamiento, los responsables del consistorio atendieron a los
empresarios en una reuni n en la que los tØcnicos municipales no se
comprometieron a cambiar de actitud. El encuentro se repetirÆ en
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No crearem mØs
s l urbanitzable

L
a poblaci  dels
Pallaresos ha crescut
molt els œltims anys.

S han fixat algun l mit en
aquest sentit?
Actualment, hi ha 3.200 habi-
tants censats i lobjectiu Øs
arribar als 5.000 habitants.
Aix  ens permetria tenir mØs
serveis pel que fa a policia
municipal, escoles,
equipaments sanitaris... per
sense perdre el tarann  de
poble. De fet, un poble ideal
hauria de tenir nomØs 1.200
habitants.

El creixement de la
poblaci  s ha produ t
b sicament per l arribada
de gent de fora. Temen
convertir-se en una mena
de poble-dormitori?
s cert que, tret del casc
antic, que Øs on hi viuen les
fam lies de sempre, totes les
urbanitzacions estan
habitades per gent, majori-
t riament de Tarragona, que
passa la major part del dia i
els caps de setmana fora.

Podem parlar d una part
signifi-cativa de segones
residŁncies?
No, hi ha molt pocs
habitatges que siguin de
segona residŁncia.

Quant s l urbanitzable hi
ha disponible en aquests
moments al municipi?
Dues illes a la zona de
Jardins Imperi, un solar a la
part d Hostalets, amb unes 13
hect -rees,  i un petit solar al
costat de Pallaresos Park. En
total, dispo-sem de unes 25
hect rees de s l
urbanitzable. Per  aquest s l
ja est  en mans de

promotores i no crec que
tinguin intenci  de vendre l.

No es contempla el
desenvo-lupament de mØs
superf cie en el futur?
La normativa urban stica
vigent al municipi des de fa
sis anys no preveu
desenvolupar res mØs. I crec
que, al menys durant 10 anys,
no es tocaran aquestes
normes. Per tant, no hi ha
possi-bilitat d especulaci
immobili ria

Seguiran apostant per la

construcci  tipus xalet, tot
i que sigui menys
sostenible?
Efectivament, aquest tipus
d urbanitzacions incrementen
molt el cost dels serveis per
la l nia seguir  sent aquesta.
Les edificacions no poden
superar els set metres
d al ada segons la
normativa.
Com estan evolucionant els
preus de l habitatge?
Xalets que fa 12 anys
costaven 11 milions avui es
venen a 30. Molts ve ns han

Juli  Oller Øs

alcalde dels

Pallaresos des

del passat mes

de gener

Juli Oller, alcalde dels Pallaresos

La seva ubicaci , a tan sols 7 km de Tarragona i a 10

minuts de la platja, ha fet que bona part de la

demanda d habitatge de la capital es desplaci als

Pallaresos. Aix  ha comportat linterŁs per part de

promotores i immobili ries per adquirir s l al

municipi. Per  l ajuntament no sembla disposat a

ampliar l rea de s l urbanitzable que es contempla

en lactualitat.
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El canvi d alcaldia

La moci  de censura presentada per ICV, PSC
i PP va permetre que Juli  Oller (ICV) acced s
a l alcaldia dels Pallaresos fa poc mØs d un
mes. D aquesta forma, Oller recuperava un
c rrec que ja havia exercit en l anterior
legislatura. El canvi d alcaldia va estar envoltat
d una forta polŁmica. I Øs que CiU i ERC, ara
en l oposici , van acusar els membres de
l actual equip de govern d amagar interessos
urban stics. Asseguraven que la companya de
Ferran SÆnchez Camins (ara regidor de
Governaci  i Hisenda) i un advocat de la seva
confian a estaven vinculats a un grup de
societats immobili ries, que l any passat
s havien interessat per adquirir terrenys rœstics
als Pallaresos.
L Associaci  de ve ns del municipi tambØ va
expressar la seva disconformitat amb la moci
de censura i, fins i tot, el propi partit dOller va
declarar que amb la seva actuaci  es
desmarcava de les l nies program tiques dels
verds.

Per , segons la versi  de l alcalde, la gent que
s hi va oposar no Øs una part representativa del
poble. A mØs, coneixem les persones que
cridaven i dins del poble estan catalogades.
S n les mateixes que, des del principi de les
eleccions, intentaven que nosaltres no
tinguØssim representaci  a l equip de govern .
Les acusacions que ens feien no tenen sentit.
La possibilitat d especular no existeix perquŁ
per aix  seria necessari canviar les normes
urban stiques, cosa que no tenim previst fer. A
mØs, per evitar suspic cies, l alcalde va decidir
estar present a la comissi  d Urbanisme
juntament amb tres tinents d alcalde.
Respecte la postura del seu partit, assegura
que  nosaltres compartim, assumim i complim
tot el que el partit diu. Per  en un poble com
Els Pallaresos, no hi ha tantes diferŁncies
entre persones de diferents partits i, a
vegades, pot passar que no t entenguis amb
persones de partits que ideol gicament estan
mØs a prop del teu. El que no tenia sentit Øs
que la majoria d esquerres estiguØs seguda a
loposici. A mØs, la composici  de l equip de

Valls comptar  amb un
miler de nous habitatges, a
la zona ubicada entre el
Vilar i els pisos Clols de
Valls. Aix, el barri podria
arribar a tenir uns 4.000
ve ns. En total, l rea
afectada tØ entre vint i vin-i-
una hect -rees de s l,
algunes de les quals ja s n
propietat de lIncasol.  
Tot i que encara no estan
defi-nides les tipologies
d habitatge que s hi
edificaran, s  se sap que es
donar  prioritat als
habitatges plurifamiliars en
edificis de tres i quatre
plantes d al ada m xima. I,
tal com marca la legislaci
vigent, un 30% d aquests

nous habitatges seran de
protecci oficial.
La urbanitzaci  d aquest
barri ja estava contemplada
en la revisi  del pla general
que es va fer fa uns anys i
ara es preveu que s agilitzi
el seu desenvolupament. 
Abans, es donar  llum
verda a la construcci  de
tot un seguit
d equipaments: un nou
pont que salvar  el torrent
entre el Vilar i els pisos
Clols, un passeig, una
zona verda de 20.000 m2 i
un rea d uns 10.000 m2,

destinada a activitats com
la fira d atrac-cions, entre
daltres.
En principi, est  previst

Valls comptar  amb un miler
de nous habitatges

L Ajuntament de Tortosa
no pot suspendre les
llicŁncies que
contradiguin el POUM

El grup municipal de CiU a
lAjuntament de Tortosa ha
denunciat que el retard en
l aprovaci  del Pla
d Ordenaci  Urban stica
Municipal (POUM) provocar
problemes en l atorga-ment
de llicŁncies. 
El nou POUM es va aprovar
ara fa dos anys i, des de
llavors, el consistori tenia dos
anys durant els quals podia
suspendre les llicŁncies que
contradiguessin aquest Pla.
Per tant, a partir del mes de
mar , l ajuntament no tØ cap
arma legal per denegar les
llicŁncies que puguin
presentar empresaris o
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La costa de l Ebre
tØ encara potencial
de creixement
El delegat del Govern a les Terres de lEbre, Llus

Salvad , analitza en aquesta entrevista el creixement

urban stic que experimenten les comarques del sud.

Salvad  assegura que encara hi ha marge pel

creixement urban stic per  que haur  de fer-se seguint

C
om est  evolucionant la
poblaci  de les Terres
de l’Ebre?

Mentre que la t nica general de
les Terres de l Ebre durant
l anterior dŁcada va ser d un
estancament en l evoluci  de la
poblaci, a partir de lany 2000
s ha generat, fruit del fenomen
migratori, un fort creixe-ment
centrat fonamentalment a les
comarques costaneres, Baix
Ebre i Montsi , on es
construeixen la major part de
nous habitatges. 
Durant el quinquenni 1999-
2003, en aquestes dos
comarques, s han constru t al
voltant dels 16.000 habitatges
nous. Si bØ Øs cert que el
creixement demogr fic general
d aquestes comarques i la bona
situaci  econ mica incentiva al
sec-tor de la construcci, cal
destacar la forta influŁncia de la
segona resi-dŁncia en aquest
creixement, con-centrant-se
majorment en els municipis de
costa.
Pel que fa a les comarques de la
Terra Alta i la Ribera dEbre,
desprØs de dŁcades de
despoblament, a partir del 2002,
han trencat la tendŁncia a la baixa
amb un lleuger repuntament a
lala. Ara, mantenen un
creixement urban stic molt mØs
moderat, sobre-tot per la manca
de la influŁncia de les segones
residŁncies. 

Creu que es mantindr  el
mateix ritme de creixement a
les rees costaneres?
La costa de l Ebre Øs una zona
encara poc massificada, fet que
d na marge per al seu
creixement, encara que amb un
model de desenvolupament
sostenible i amb el control que
el nou marc legal urban stic
vigent imposa. 
D altra banda, l aposta
estratŁgica del govern passa
per reduir les diferŁncies dels

ritmes de creixe-ment entre
linterior i la costa, amb una forta
aposta pel desenvolupa-ment
econ mic de les comarques
dinterior.

Com valora les perspectives
pel que fa al turisme
residencial?
L atractiu natural, paisatgstic i
cul-tural de les Terres de lEbre li
atorga un potencial turstic alt i
extraor-dinriament diversificat,
ja que, a mØs d un clima
assolellat i dun front litoral de
platges i cales, tØ zones
muntanyoses i una plana del-
taica de gran interŁs, un riu que
torna a ser navegable i un
patrimoni arqueol gic i

arquitectnic molt ric. Aix
doncs, la varietat d opcions que
ofereixen aquestes Terres
permet proposar un model
turstic alterna-tiu, diversificat i
innovador que s ajusti a la
capacitat dacollida del territori i
que no sigui agressiu en termes
mediambientals. El desenvo-
lupament d aquest potencial
turstic Øs un dels factors que
pot ajudar a transformar,
positivament, el nostre sistema
urbanstic. 
Les Terres de lEbre, i en concret
la franja de costa, a diferŁncia
daltres indrets de Catalunya, no
ha sofert una ocupaci de sl
excessiva. s per aix , que les
propostes de desenvolupament

Llu s Salvad  Øs

delegat territorial del

Govern de la

Generalitat a les

Terres de l Ebre

Llu s Salvad , delegat del Govern a les Terres de l Ebre
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turstic que sha-gin de bastir als
sectors reservats a lefecte,
podran adequar-se al mo- del
urbanstic basat en leficiŁncia i
en el baix consum de s l.
Aposto plenament pel fet que,
les promo-cions que es portin a
terme els propers anys, seran
de qualitat, sostenibles,
racionals i amb ca-r cter
diferenciat. 

Alguns ajuntaments i consells
comarcals de les comarques
de l’Ebre han fet al•legacions
al Pla director del sistema
costaner, entre d’altres coses
perquŁ opinen que limita el
seu desenvolupament
urban stic. Quina Øs la seva
postura en aquest sentit?
El govern de la Generalitat vol
pro-moure la protecci del litoral
catal  des de la perspectiva
urbanstica i, si fa un temps ja
es va acordar la suspensi  de la
tramitaci de plans i llicŁncies
en el sl no urbanitzable i en el
sl urbanitzable no delimitat, a
finals d any es don  un pas mØs
en aquesta lnia pel que fa al sl
urbanitzable delimitat.
Concreta-ment, el DOGC de 5
de novembre inclo a un edicte
del conseller de PTO P per mitj
del qual siniciava el trmit de
consulta als ajuntaments,
abans de l’aprovaci inicial del
Pla director urban stic dels
mbits del sistema costaner
integrats pels sec-tors de sl
urbanitzable delimitat sense pla
parcial aprovat. Entre els
municipis afectats es troben
l’Ametlla de Mar, el Perell,
l’Am-polla, Deltebre, Sant
Jaume d’Enve-ja, Amposta,
Sant Carles de la R pita i
Alcanar. 
Durant el tr mit de consulta,
com bØ plantegeu, s han rebut
diverses al•legacions des de
l mbit local, la majoria de les
quals han estat acceptades per
part del Govern. De ben segur

que, fruit daquest escol-tar a les
administracions implicades, el
pla resultant ser millorat de
forma substancial arribant a un
nivell de consens molt
acceptable.

L’ ndex d’ocupaci del litoral
de les Terres de l’Ebre Øs
inferior a la mitjana de
Catalunya. Preveu la
Generalitat aprofitar aquest
po-tencial recorregut que
encara tØ l’ rea o limitar el
creixement com pot semblar
a la vista de la normativa
esmentada?
Hem de partir de la base de quŁ
el litoral catal  Øs un dels mØs
saturats de lEstat espanyol i,
probablement, fins i tot
d’Europa, amb una densi-tat
lineal de 10.344 habitants per
km de costa. -El conjunt de
lestat tØ una densitat lineal de
4.850 hab/km . A mØs, aquesta
variable continua creixent,
mentre als altres pa sos
europeus sol tenir una
tendŁncia a la baixa des de
1975. L’œltim cens de la
poblaci  resident en municipis
litorals posa en evi-dŁncia que
el 63% del territori catal
suporta el 48% de la pobla-ci
en temporada baixa. Aix  es
tradueix en una densitat de
1.432 hab/km2 en temporada
baixa; den-sitat que supera els
2.500 hab/km2 en temporada
alta.
El litoral Øs, sense cap mena de
dubte, una de les rees mØs
proble-mtiques del territori i de
les que requereixen una atenci
mØs ur-gent, en tractar-se d’una
franja molt estreta on es
concentren en el cas del delta
de l Ebre recursos molt
valuosos, per  a la vegada molt
fr-gils i vulnerables des del
punt de vista ecol gic. Una
ocupaci  desor-denada i
excessiva del litoral del delta de
l Ebre Øs incompatible amb el

model de desenvolupament
sos-tenible que el nostre territori
tØ plantejat. Altra consideraci
es tØ amb els trams entre
lAmpolla i lAmetlla i entre La
R pita i Alcanar, fora del delta,
on el propi pla, finalment,
contempla un potencial de
creixement important. 

La Generalitat defensa un
model de ciutat mØs
compacta i sosteni-ble.
S’ajusten els municipis de
l’entorn de l’Ebre a aquest
model?
El desenvolupament urban stic
ha de tenir com a premisses el
reequi-libri territorial i lœs
racional del s l, entŁs com a
redimensionament del sistema
de ciutats i no com una dis-
seminaci  de la poblaci  en
nuclis de baixa densitat. La
planificaci de la ciutat ha
didentificar les neces-sitats
priorit ries i les demandes
emergents dels seus ciutadans. 
El creixement urban stic de les
Terres de l Ebre, b sicament, es
troba proporcionat al
creixement de poblaci  previst
al Pla Territorial Parcial i a les
potencialitats econ -miques de
les quatre comarques que les
conformen. Cal, per , fer una
distinci entre el sl de nova
creaci  d aquell que estar
destinat a primera residŁncia o
altre. La creaci  de s l per a
primera resi-dŁncia tendir  a
minimitzar efectes negatius
sobre lentorn fsic i el paisatge,
tendir a disminuir les mobilitats
obligades (laborals, esco-lars,
assistencials i comercials, entre
d altres) aix  com les despeses
d im-plantaci i portada de
serveis. Estem per la ciutat
efectiva i de qualitat.
El fenomen de la dispersi
urbana, de la suburbanitzaci ,
de la creaci  de noves
perifŁries residencials de molt
baixa densitat Øs, des del punt
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El Servei Territorial d Urbanisme

El Servei Territorial d Urbanisme de les Terres
de l Ebre celebra set Comissions d Urbanisme

anuals on s avaluen un total de 350 temes de
planejament.
Segons Salvad , l objectiu en aquests
moments Øs potenciar les diferents estructures
urbanes que actuen com a motors del territori.
Una pol tica decidida de dotaci  estructural de
totes les ciutats que estan vertebrant el territori
catal i, concretament, l mbit territorial de les
Terres de l Ebre. Intentarem, alhora, promoure
la reconversi  i millora dels centres hist rics i
dels sectors urbans degradats. NomØs a tall
d exemple, cal esmentar que els diferents
Serveis Territorials de les Terres de l Ebre, aix
com la pr pia Delegaci  Territorial del Govern,

E
l Pla Territorial Parcial de les Terres de
l Ebre  s’aprov  l any 2001, essent el
primer pla territorial parcial aprovat a

Catalunya. Per a fer el seguiment del Pla i de
les din miques territorials a les Terres de
l’Ebre, l Institut per al Desenvolupament de les
Comarques de l Ebre inici  el
desenvolupament del sistema SIRGA a finals
del 2001. 
El Pla neix amb la voluntat d aconseguir un
desenvolupament sostenible i equilibrat de les
Terres de l Ebre que permeti que la seva
poblaci  assoleixi un nivell de qualitat de vida
equiparable a l est ndard propi d una societat
avan ada com la catalana. Els seus grans
objectius, a nivell socioecon mic, s n els
d assolir el 2016 un creixement de la poblaci
fins a la xifra de 180.000 habitants  front dels
155.000 de l any 2000  i la creaci  de 13.000
nous llocs de treball en els sectors secundari
i terciari. 

Els eixos del model territorial proposat s n els
seg ents:

3 Creaci  de cohesi  interna a les Terres de
l Ebre, amb l increment de lligams entre les
comarques. 

3 Reversi  de la tendŁncia global a
lestancament demogr fic.

3 Creixement territorialment distribu t a tota la
regi  amb la transformaci  agr ria mitjan ant
regadius, l impuls de l aq icultura,

laprofitament de l energia e lica, la
potenciaci  de petites indœstries de baix
impacte i el foment actiu del turisme. 

3 Refor ament de les comunicacions internes
i la millora de la connexi  amb les regions
ve nes i la regi  metropolitana de Barcelona,
amb una especial atenci  a les perspectives
del corredor ferroviari mediterrani. 

3 Reconeixement de la centralitat del riu com
a factor d identificaci  sociol gica i com a
factor de desenvolupament local. 

3 Valoraci  del rol dinamitzador del territori
que poden exercir els parcs naturals del delta
de l Ebre i dels Ports.

3 Necessitat de donar tractaments espec fics
a les rees territorialment mØs fr gils: la Terra
Alta i el delta de l Ebre. 

El Pla Territorial Parcial de les Terres de

El Pla tØ com a objectiu el creixement sostenible de Les Terres de
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El mercado
hipotecario crecerÆ
un 15% en 2005

L
a previsible
estabilizaci n del sector
inmobiliario repercu-tirÆ

en la evoluci n del mer-cado
hipotecario, que registrarÆ
este un aæo una tasa de creci-
miento menor. As  lo asegur
Roberto Colomer,
vicepresidente de la la
Asociaci n Hipotecaria
Espaæola (AHE), durante su
participaci n en el II
Encuentro sectorial sobre el
mercado hipo-tecario en
Espaæa organizado por la
revista Metros2 y Cesine
Formaci n y Jornadas.
Segœn Colomer, para 2005 se
espera que el saldo vivo
gestionado crezca entre un
15% y un 17%, frente al
incremento registrado en
2004 del 25%, cuando se
alcanzaron los 600.000
millones de euros. No
obstante, Colomer matiz  que
el nœmero de transacciones
se mantendrÆ en niveles
similares a los del aæo
pasado, pero que esta
ralentizaci n vendrÆ por la
estabilizaci n que se espera
en los precios de la vivienda
para los pr ximos aæos. Una
ralentizaci n en la que
coincidieron todos los
ponentes de la jornada.
El director de desarrollo de
productos financieros del
BBVA, l̀varo Cadahia,
apunt  que para 2005 los
precios de la vivienda
crecerÆn por debajo del 10%
y en 2006 este incremento se
situarÆ por debajo de este
porcentaje. TambiØn los
ponentes coincidie-ron en
apuntar que este aæo los tipos
de interØs se mantendrÆn
estables, "con una suave
subida en torno al medio
punto", apunt  Javier
Gamarra, subdirector general
de Banesto. 

Ante este contexto, los
asistentes consideran que
este aæo la demanda de
viviendas seguirÆ fuerte,
aunque s  que se espera una
menor actividad inversora,
sobre todo extranjera, tal y
como seæal  Francisco J.
Valero, cate-drÆtico de
econom a financiera y
contabilidad de la UAM y
socio de estudios de
Analistas Financieros
Internacionales (AFI). 

MÆs demanda de 
vivienda secundaria

Valero tambiØn adelant  que,
de cara al futuro, se espera
una mayor demanda de

viviendas secundarias frente
a las princi-pales. En este
sentido, se ha referido a un
estudio realizado por AFI
para la Asociaci n de
Promotores y Constructores
de Espaæa (APCE) en el que
se recoge que entre 2004 y
2008 se estima un total de
495.225 nuevas viviendas,
de las cuales 239.953 serÆn
principales y 255.272
secundarias, mientras que
para el periodo compren-dido
entre 2009 y 2013, se espera
un total de 432.175 viviendas
nuevas de las cuales
180.785 serÆn principales y
251.389 secundarias. 
Otro de los ponentes, Juan
FernÆndez Aceytuno, director

La jornada cont

con la participaci n

de economistas,

representantes de

la Asociaci n

Hipotecaria

Espaæola y

responsables de

entidades

financieras

En 2005, el mercado hipotecario registr  un aumento

del saldo vivo gestionado del 25%. Este aæo, la

incipiente estabilizaci n del mercado inmobiliario

ralentizarÆ este ritmo de crecimiento.
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La poltica de
vivienda genera
incertidumbre entre

La promoci n inmobiliaria sigue atravesando un

buen momento pese a que se detecta el inicio de un

suave aterrizaje del sector. Mientras, los promotores

estÆn a la espera de que la Generalitat empiece a

aplicar una nueva pol tica de vivienda que, de

momento, ha sembrado la incertidumbre entre los

E
l ritmo de actividad de
los sectores de la
promoci n inmobiliaria

y la construc-ci n continœa
siendo elevado, si bien se
detecta el inicio de un suave
aterrizaje, por otra parte l gico
y esperado por la mayor a de
los empresarios. Tanto Østos
como los expertos en
econom a coinciden en
seæalar que este estÆ siendo
un aæo de moderaci n para el
sector y as  lo expusieron
durante una tertulia realizada
recientemente en la cadena
Cope. 

La construcci n seguirÆ 
siendo el motor de la
econom a

Las previsiones de
moderaci n no ponen en
peligro el liderazgo de la
construcci n como motor de la
econom a, al menos en la
demar-caci n de Tarragona,
donde el sector se mantiene
como principal dinamizador
econ mico, segœn el
economista Rafael Muæoz,
que tambiØn apunt  la
necesidad de diversificaci n
del sector.
Y es que las expectativas de
futuro son especialmente
favora-bles en la demarcaci n
porque, como explica el
presidente del Colegio de
APIS, Gil Cristi , tene-mos un
elevado nivel de empleo y la
gente sigue prefiriendo la
vivienda como valor refugio,
en lugar de depositar sus
ahorros en Bolsa. AdemÆs,
creo que tenemos muchas
posibilidades de cara al
comprador extranjero.
Dispone-mos de un buen

clima y unos buenos servicios
y ahora los vue-los de bajos
coste son una nueva

oportunidad para crecer,
sobre to-do teniendo en
cuenta el colapso de los
aeropuertos de Gerona y
Barcelona. Es cierto que
buena parte de los usuarios
de estos tipos de vuelos son
trabajadores y turistas de
temporada pero tam-biØn hay
potenciales comprado-res de
segunda residencia que tie-
nen interØs en adquirir un

Las condiciones del mercado de vivienda protegida estÆn alejando  a la iniciativa privada

Entre los usuarios
de los vuelos de
bajo coste hay
potenciales 
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inmue-ble donde pasar fines
de semana o periodos de
tiempo mÆs largos .
En cuanto a la demanda
interna, en la tertulia se
apunt  el progresivo y
constante desplaza-miento de
la demanda de Barce-lona
hacia poblaciones de la costa
tarraconense. Esta presi n de
la demanda estÆ llevando a
las empresas a edificar en una
se-gunda l nea de costa y en
poblaciones del interior.
Incertidumbre pol tica

Durante su intervenci n en el
debate, el promotor Joan
SolØ, tambiØn se refiri  al
clima de incertidumbre que se
detecta entre los empresarios,
a conse-cuencia de la
situacin poltica catalana. La
indefinici n pol tica estÆ
afectando a nuestra activi-
dad. Me pregunto, y como yo,
creo que el resto de
ciudadanos, si los temas de
seguridad, econom a o
promoci n inmobiliaria estÆn
entre las prioridades de
nuestros gobernantes. En
cuanto a nuestro sector, creo
que no se estÆ traba-jando
para impulsar leyes que
agilicen la actividad. Por el
contrario, en materia de suelo

y vivienda, se detectan ciertos
contrasentidos. Aœn no
sabemos quØ l neas se van a
adoptar en estos apartados.
Se trata de un equipo de
gobierno con tantas
tendencias que parece difcil
que se pueda llegar a una
pol tica concreta.
Ante este panorama, Muæoz
apunt  la necesidad de que
Cata-luæa acometa reformas
importan-tes. Si no se
favorece un clima de
estabilidad y confianza se
intensi-ficarÆ la
deslocalizaci n y esto podr a
afectar al mercado. Los
inversores se estÆn
desplazando a comunidades
aut nomas vecinas, donde
existen menos exigencias
administrativas .
El secretario de la Agrupaci n
Provincial de Promotores
Cons-tructores de Tarragona
(APPCE), Joan MercadØ,
record  que los promotores
siempre han defendi-do la
existencia de una mayor
oferta de suelo urbanizable
para reducir la presi n en este
merca-do. En cambio, si se
adoptan pol ticas de
restricci n y se au-mentan las
reservas obligatorias de suelo
el resultado volverÆ a ser el

Si se adoptan
medidas

restrictivas y se
aumentan las
reservas

obligatorias de
suelo el resultado
volverÆ a ser el

encarecimiento de

Las pol ticas intervencionistas aumentarÆn la presi n sobre

el precio de la vivienda

encarecimiento de la vivienda. 
En cuanto al mercado de
vivienda protegida,  el registro
de compra-dores que
pretende crear la Generalitat
supondrÆ la ralentiza-ci n de
todo el proceso. Se trata de
medidas poco Ægiles que no
encajan en una econom a de
mercado. Nos asustan las
posibles consecuencias de
este excesivo
intervencionismo. La vivienda
protegida, en la que a
principios de la dØcada de los
90 participaba buena parte de
la iniciativa privada, parece
destinada a que-dar en
manos de la iniciativa pœ-
blica. Todas estas medidas
pare-cen maniobras para
alejarnos de este segmento
de mercado. El ba-jo precio
de los m dulos, el precio del
suelo... todo hace que este
mercado sea cada vez menos
atractivo para el promotor
priva-do, que tiene que
controlar muy bien los riesgos
que asume cuan-do adquiere
un local .
AdemÆs -aæadi  Cristi - el
intervencionismo tambiØn
perju-dicarÆ al comprador
porque no le permitirÆ
beneficiarse de las plusval as
que tendrÆn quienes compren
vivienda libre.
SolØ tambiØn se refiri  al
riesgo de desajuste que
puede producirse entre la
evoluci n del mercado y la
entrada en vigor de las
medidas pol ticas. Hay que
tener en cuenta  que en la
gesti n del suelo pueden
pasar entre 5 o 6 aæos desde
que pasa de rœstico a
urbanizable. Por tanto, puede
ocurrir que medidas que se
estÆn concretando ahora, de
acuerdo a un momento en
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Mujeres a pie 
de obra
Aunque de forma t mida, algunas mujeres empiezan a

interesarse por un sector que hasta ahora sido

tradicionalmente masculino: la construcci n. La prueba

es la elevada presencia femenina en los talleres que se

realizan en Vila-seca para formar a profesionales de la

L
a obra que se realiza en
el nœmero 51 de la calle
Sant Josep es bastante

similar a las que se
desarrollan en centenares de
bloques de la demarcaci n,
salvo en un aspecto: quienes
se encargan de construir
estas viviendas sociales son,
en su mayor a, mujeres.
Se trata de las alumnas del
Taller de ocupaci n Torre d en
Dol a . Concretamente de
aquellas que participan en los
m dulos de mantenimiento de
edificios y paleta. Todas son
mujeres de mÆs de 25 aæos
que estÆn en paro y se acogen
a esta oferta formativa porque,
ademÆs de disponer de un
contrato y salario, en el futuro
puede facilitarles su inserci n
en el mercado laboral. Claro
que, tra-tÆndose del sector
constructor, lo van a tener mÆs
complicado.

Ser mujer, un handicap

La directora del taller,
Susanna Beltran, asegura
que en este tipo de trabajo,
ser mujer es un handicap.
Cuesta que las empre-sas las
cojan. Tenemos el caso de
una chica que era la mejor
alumna de un taller de lampis-
ter a que realizamos con
anterio-ridad. Pero se la
ofrecimos a una empresa y
eran muy reticentes porque
dudaban que pudiera
integrarse en una obra en la
que todo eran hombres.
Finalmente, se decidieron y la
experiencia fue muy buena.
Creo que hay mu-chos
prejuicios que tienen poco
que ver con la realidad .
Y la realidad es que, a la hora

de trabajar, son muy
cuidadosas y detallistas. 
Trabajan rÆpido, son
meticulosas y dejan la obra
limpia , aæade el monitor del
curso, Felip FerrØ.
AdemÆs -continua- siguen
mÆs las pautas que se les
marcan, en cambio los
hombres si tienen una
m nima experiencia hacen el
trabajo a su aire .
FerrØ cree que las reticencias
de las empresas se explican

por el desconocimiento. Lo
cierto es que ahora no hay
ningœn obstÆ-culo para que
una mujer pueda trabajar en
una obra, ni siquiera el de la
fuerza f sica. Hay que tener en
cuenta que sacos de cemento
que antes pesaban 50 kg
ahora pesan 35. Y, en
cualquier caso, no es
necesaria tanta fuerza porque
las mÆquinas lo hacen casi
todo.

Todas las especialidades

En este taller, las alumnas
apren-den todas las tareas
vinculadas a una obra: desde
levantar paredes hasta

Doce de los diecisØis alumnos que participan en los talleres de mantenimiento de edificios

y albaæil de Torre d en Dol a  son mujeres

A la hora de trabajar,
son rÆpidas,

cuidadosas y muy
detallistas
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El taller de ocupaci n Torre d en
Dol a , impulsado por el
Ayuntamiento de Vila-seca, empez
en septiembre de 2004 y durarÆ un
aæo. En este tiempo, los parti-
cipantes estÆn contratados por la
entidad promotora y reciben
formaci n profe-sional relacionada
con la ocupaci n, ademÆs de
formaci n bÆsica, apoyo a la
inserci n laboral, prevenci n de
riesgos, seguridad e higiene en el
trabajo, catalÆn, alfabetzaci n
informÆtica y sensibili-zaci n
ambiental.
Una vez acabado el proyecto, se
apoya al alumno en la bœsqueda de
trabajo y en su inserci n laboral y se
realiza un segui-miento posterior.
Anteriormente, el consistorio ya
hab a realizado otros talleres en los
cuales se hab an formado
profesionales del sector constructor.
Concretamente, entre 2001 y 2003, en las escuelas taller Vila-seca celobert y Clau de

Me gustara 
trabajar en este
sector, sobre
todo en temas

de 
electricidad

Ver nica Mesa
27 aæos

Los hombres
siempre ponen
la excusa de la
fuerza. La 

realidad es que
tienen miedo

Loli Mart nez
36 aæos

He estado
ayudando en
obras y, sobre
todo a la gente
mayor, le cuesta

aceptarte

Justa Sedeæo
50 aæos

Mi familia se
sorprendi  al ver
nuestro trabajo.
Tienen que
darnos una
oportunidad

Rosario Mart nez
47 aæos

Las alumnas del taller Torre d en Dol a  se encargan de la rehabilitaci n de

dos viviendas situadas en la primera planta de la calle Sant Josep, 51, que

se destinarÆn a viviendas sociales. All, realizan la instalaci n de luz y agua,

poniendo baldosas, saneando paredes interiores y exteriores y pintando.
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No podemos bajar
la guardia

El director general de la Fundaci n Laboral de la

Construcci n, Enrique Corral, tiene claro que, en

materia de seguridad, no se puede bajar la guardia.

Asegura que la formaci n es la mejor arma para

combatir la siniestralidad. Y es que, aunque las

estad sticas muestran una tendencia a la baja del

nœmero de accidentes, las cifras siguen siendo

¿C mo valora la evoluci n
de las cifras de
siniestralidad en el sector
de la construcci n?
Los œltimos datos publicados,
referidos al aæo 2004, ponen
de manifiesto que la
evoluci n no estÆ siendo
negativa. Y, en este sentido,
quiero pensar que la tarea
que estamos llevando a cabo
todos los agentes del sector
estÆ dando resultados. Sin
em-bargo, el nœmero de
accidentes sigue siendo
todav a demasiado alto.

¿Es efectiva la actual
normativa de prevenci n de
riesgos laborales?
Creo que la normativa actual
es suficiente. Por tanto, mÆs
que dedicar esfuerzos a
introducir nuevas
modificaciones, hay que
insistir en que se cumpla el
texto vigente y en mejorar la
forma-ci n. Hacer leyes es
relativa-mente sencillo pero
pretender que las cumplan
personas sin cualificaci n no
nos lleva a ningœn sitio. Y
cuando hablo de formaci n
me refiero tanto a la de los
trabajadores como a la de los
empresarios.

La Fundaci n realiza
centenares de visitas a
obras, ¿cuÆl es el nivel de
implantaci n de las
medidas de seguridad?
Aœn hay muchas obras con
muchas deficiencias en
materia de seguridad, sobre
todo obras pequeæas que en
apariencia tienen menor
importancia pero en las que
los riesgos son los mismos,

aunque no quiero
generalizar. Sin embargo,
hay obras pequeæas que s
cuentan con las medidas de
seguridad adecuadas.

¿EstÆn cumpliendo sus
deberes todos los agentes
que tienen
responsabilidades en
materia de seguridad?
Nunca podremos alcanzar un

cumplimiento del 100% pero
se trata de seguir trabajando
y no bajar la guardia nunca.

Los retos de la
temporalidad 
y el personal extranjero

¿Es la precariedad laboral
una de las causas de la
siniestrali-dad en el
sector?

Enrique Corral , director general de la Fundaci n Laboral de la Construcci n, durante su

Enrique Corral, director general de la 
Fundaci n Laboral de la Construcci n
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La contrataci n temporal
tiene mucha incidencia en
nuestro sector y es normal
teniendo en cuenta las
caracter sticas de la
actividad. Esta temporalidad
impide que muchas
empresas se planteen la
formaci n de los
trabajadores, pero para eso
estamos nosotros. La
Fundaci n se encarga de
ofrecer formaci n a todo el
sector y llegar al mÆximo
nœmero posible de
trabajadores. 

¿Es mÆs complicada la
coor-dinaci n de la
seguridad en obras donde

hay trabajadores
extranjeros?
Es cierto que resulta mÆs
dificil cuando hay personal
extranjero, no s lo por la
cuesti n del idioma sino
tambiØn por la cultura, que es
diferente. Pero es una

l nea prevenci n
Desde hace unos meses, la
Fundaci n Laboral de la Cons-
trucci n dispone de una l nea
telef nica y de una pÆgina
web
a travØs de las cuales empre-
sarios, trabajadores y tØcnicos
pueden realizar consultas en
materia de seguridad y salud.
900 20 30 20

La coordinaci n de la seguridad es mÆs dif cil en obras con personal extranjero

Imagen PostScript
Promotors Vilatel 2005

realidad y, a la vez, una
oportunidad para el sector.
Por tanto, debemos estudiar
c mo incorporarlos y adaptar
los recursos didÆcticos.

¿CuÆl es el nivel de
formaci n de estos
empleados?
En el caso de emigrantes
proce-dentes de zonas poco
desarro-lladas, como ̀ frica y
algunos pa ses
latinoamericanos, el nivel es
bajo. En cambio, de los
pa ses del Este de Europa
llegan algunos trabajadores
muy cualificados.
Las sanciones, necesarias

La Direcci n Territorial de
Trabajo de la Generalitat en
Tarragona ha avanzado que
intensificarÆ la
cooperaci n entre
inspecci n y justicia para
frenar la accidentalidad.
¿QuØ opina de este tipo de
medidas?
El rØgimen sancionador se
tiene que aplicar, pero es
conveniente que se aplique
no a ra z de un accidente sino
de forma preventiva, en el d a
a d a. Hay que sancionar
pero, sobre todo, hay que
estar alerta antes de que
ocurran los siniestros. Y
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El Gremi de la Construcci  del
Baix Camp participarÆ en el
nuevo vertedero comarcal

Revisi nal alza del
convenio laboral 
de la construcci n

Representantes de los
gremios comarcales de la
construcci n se reunieron
recientemente para valorar
la revisi n de los convenios
laborales de la construcci n
para el aæo 2005. 
La publicaci n del IPC de
2004 (3,2%) ha supuesto
una revisi n al alza de las
previsiones del Gobierno
que estaban sobre el 2%.
Por tanto, a partir de
septiembre deberÆ revisarse
el convenio colectivo en un
1,2%, sobre las tablas
vigentes a principios de aæo.
As , se plantea la
elaboraci n de unas nuevas
tablas salariales que, por
una parte, recogerÆn la
revisi n del 1,2% y, sobre el
total, se aplicarÆ un 2,8%.
De esta forma, el incremento
sala-rial, a partir del mes de
enero, es de un 4%
aproximadamente.
La aplicaci n del acuerdo
marco sectorial estatal
supone tam-biØn la
reducci n de dos horas de
trabajo en este aæo,
fijÆndose por tanto en 1.748
horas.

Calendario de fiestas
En cuanto al calendario de
fiestas laborales establecido
para el sector en la provincia
de Tarragona, queda fijado
de la siguiente manera:

 7 de enero

 24 de marzo

 13 de junio

 31 de octubre

ASEFA ha conseguido el
Certifi-cado de Registro de
Empresa de AENOR, que
evidencia la confor-midad de
su sistema de gesti n de la
calidad con la norma UNE-
EN ISO 9001:2000.
La certificaci n AENOR de
Sistema de Gesti n de la
Calidad en el aseguramiento
de los riesgos de
construcci n (para los ramos
de daæos, responsabilidad
civil y cauci n), se ha
otorgado valorando los
principios de la estructura

organizativa de la empresa,
los procedimientos, los
procesos y los recursos
necesa-rios para poner en
prÆctica la gesti n de la
calidad.
Cabe destacar el amplio
alcance de dicha
certificaci n, que acre-dita el
compromiso de la compa-æ a
por el progreso continuo en
relaci n con los servicios que
ofrece.
El equipo directivo de ASEFA
afirma que si bien la certifica-
ci n AENOR es un paso

Asefa obtiene el certificado AENOR

El Gremi de la Construcci
del Baix Camp participarÆ en
el nuevo vertedero de
residuos que Gestora de
Runes tiene previsto
construir en la carretera que
une Vinyols y Cambrils. Esta
decisi n se tom  este mes,
durante la celebraci n  de la
asamblea general que la
entidad realiza anualmente
con la presencia de
representantes de la
Federaci n de Gremios de la

Construcci n de la Provincia
de Tarragona (Fegco).
En la reuni n, tambiØn se
acord  impulsar una
fundaci n sin carÆcter
lucrativo que, a medio plazo,
podr a poner en marcha
proyectos de tipo social, como
la creaci n de una guarder a o
una residencia para personas
mayores.
AdemÆs, se prevØ la
creaci n de un Museo de la
construcci n que ofrecer a al

El Gremi de la

Construcci  del Baix

Camp celebr

recientemente una

asamblea general 
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La construcci
genera el 20% dels
nous llocs de treball

E
l sector de la
construcci  continua
sent un dels prin-cipals

motors en la creaci  de llocs
de treball, fins al punt que el
seu pes en el mercat labo-ral
no nomØs no s est  fent ress
dels primers s mptomes de
mode-raci  del sector sin
que aug-menta lleugerament.
L’any 2003, a la demarcaci
de Tarragona s’havien produ t
un total de 221.448
contractacions, de les quals
41.761, Øs a dir un 18,85 %,
eren del sector de la
construcci . Durant l’any
2004 es van registrar 244.438
contractes, dels quals 46.419
van ser a la construcci  i
representen un 18,99 %. Per
tant, de cada cinc contractes
de treball que es rea-litzen a
la demarcaci  de Tarra-gona,
un pertany al sector de la
construcci . A mØs, no es
tracta tan sols de contractaci
tempo-ral; dels 2.760
contractes indefi-nits produ ts
als sector l’any 2003, es va
passat durant 2004 a 3.224,
amb un augment d’un 16,81%
sobre l’any anterior , explica
el director dels Serveis
Territorials de Treball i
Indœstria, Josep Ma Solanes.

Els aut noms representen 
una quarta part

Segons Solanes, a finals de
2004, els treballadors d’alta al
RŁgim General de la
Seguretat Social al sector de
la construcci  de la
demarcaci  de Tarragona

eren 34.349, i al RŁgim
Especial de Treballadors
Aut noms eren 11.075. Aix
significa que el total de
treballadors dels sector, per
compte aliŁ i aut noms, s n
45.424 i que d’ells un 24.38
% Øs treballador aut nom,
gairebØ per tant una quarta
part.
Pel que fa al pes del sector
dins del conjunt de la
poblaci  activa, segons l’EPA
(Enquesta de Pobla-ci
Activa) del tercer trimestre de
2004, a la demarcaci  de
Tarragona la poblaci  activa
era de 329.000 persones.
Aix  vol dir que els
treballadors actius del sector
de la construcci  repre-
senten un 13,8%.

Previsions

A curt i mig termini, Øs
previsible que les previsions
de ralentit-zaci  en el
creixement del sector

repercuteixin tambØ al
mercat laboral. L gicament,
si el sector de la construcci
Øs un dels mØs din mics i
generadors de llocs de
treball, una hipotŁtica ralentit-
zaci  podria significar que es
generØs menys ocupaci . No
obstant aix , la Generalitat
dedi-ca importants recursos
al mante-niment i a la creaci
de treball mitjan ant els
programes de for-maci
ocupacional per a aturats i a
la formaci  cont nua o de
reciclatge de treballadors en
ac-tiu, aix  com als diversos
progra-mes de formaci  i
treball que anomenem
escoles taller i cases d’oficis.
Aquests œltims en molts
casos faciliten la incorporaci
a la feina en el sector de la
cons-trucci  de molts joves,
desprØs d’obtenir una
qualificaci  mit-jan ant
l’altern ncia entre la formaci
i el treball. Tots aquests
programes s n alguns dels

Quasi el 20% dels contractes que es van registrar a

la demarcaci  de Tarragona en 2004, corresponien al

sector de la construcci . I, de moment, les previsions

econ miques apunten que aquest paper

dinamitzador del mercat laboral es mantindr  a curt
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El total d accidents de treball
amb baixa mŁdica en l activitat
de cons-trucci  declarats lany
2002 en tota la prov ncia de
Tarragona va ser de 5.560, xifra
que es va reduir conside-
rablement l any 2003 i tambØ el
2004, quan es van declarar
3.918 accidents. 
Per tant, en els darrers anys, es
constata certa reducci  en el
nœme-ro total d accidents dins
d aquesta activitat. Josep Ma
Solanes, director dels Serveis
Territorials de Treball i Indœstria,
aclareix que aquestes
magnituds inclouen els
accidents lleus amb baixes de
nomØs un dia que de vegades
Øs el necessari per assistir a la
consulta mŁdica. Els accidents
greus que fa dos anys van ser
62 a tota la prov ncia, l any 2004
van ser nomØs de 56. Es tracta
duna petita disminuci  que, no
obstant, podria ser indicativa
d una tendŁn-cia reductora de la
sinistralitat. Aquesta moderada
per  efectiva reducci  cal
interpretar-la en un context de
permanent rellan a-ment de
lactivitat de construcci  tant
d edificis com d obra pœblica
com Øs la de les infraestructures
ferrovi ries, cosa que no permet
atribuir el descens dels
accidents a una disminuci  de
lactivitat. Pel que fa als mortals,
sempre lamentables, de

vegades correspo-nen a fets de
difcil previsi, no vinculats a un
ritme estad stic calculable o
marcats per circums-tancies
malaurades .
La prevenci  de riscos  laborals

En parlar de la cultura de la pre-
venci  de riscos dins de
l empresa, es pot afirmar que
totes les em-preses, incloses les
mØs petites, tenen un
coneixement extens o almenys
suficient de la legislaci i
normativa de prevenci . 
Si bØ Øs dif cil donar unes
estad s-tiques exactes de
laplicaci pun-tual a totes les
empreses, a travØs de dades
recollides amb motiu de diverses
actuacions administratives
disposem d estimacions
basades en visites de 450 obres
de construcci  l any 2002, visites
de 600 obres l any 2003 i encara
estem tancant les estimacions
corresponents a l any 2004.
D aquestes observacions sobre
el terreny, l any 2002 es dedu a
que mØs d un 80% dels centres
de treball i m quines estaven
protegits amb car cter general i
mØs de la meitat tenien
proteccions col•lectives
correctament instal•lades,
arribant al 90% el subministre de
mitjans de protecci  individual.
Sobre un cens de 600 obres
visitades l any 2003, mØs del

90% dels centres de treball i les
m quines estaven ja adequada-
ment protegits amb car cter
general i havia millorat la
instal•laci  de proteccions
col•lectives, com tambØ havia
pujat fins el 91,9% l entrega de
mitjans de protecci  individuals.
Estem conven uts que el
tancament de les dades del
2004 indicar  una nova millora
en aquestes dades. Es constata,
no obstant, que cal lluitar per
seguir millorant les condicions
generals de seguretat i salut i el
nostre Departament mantØ l nies
dinvestigaci, formaci i control
des de diversos punts
d actuaci , en especial sobre
empreses d alt risc i en
col•laboraci  amb les entitats de
prevenci  autoritzades. Es
considera necessari avan ar
sobre els aspectes formals o
externs de la prevenci  per
arribar a una cultura social que
converteixi la preocupaci per la
seguretat en una actitud
ordin ria, constant general i
responsable .

Sovint tambØ es parla de la in-
fluŁncia que tenen les situacions
de precarietat laboral en les
xifres d evoluci  de la
sinistralitat. 
s f cil caure en la idea de rela-

cionar situacions de contractaci
temporal amb la sinistralitat
laboral -diu Solanes- per  no

Segons la

Generalitat,

la majoria dels

centres

de treball estan

correctament

Progressiva disminuci  de la sinistralitat

Totes les empreses
tenen un

coneixement suficient
de la legislaci i
normativa de

prevenci  de riscos
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La Appce apoya
el proceso de
regularizacin de
empleados extranjeros
Un importante porcentaje de los trabajadores de la

construcci n son extranjeros. De ah , que las

organizaciones del sector valoren positivamente el

proceso de regularizaci n de los trabajadores

inmigrantes. 

E
ste mes ha entrado en
vigor en Espaæa el
nuevo Reglamento de la

Ley de Extranjer a, que tiene
como objetivo normalizar la
situaci n de miles de
trabajadores extran-jeros "sin
papeles". Durante un per odo
de tres meses, que acaba el
pr ximo 7 de mayo, las
empresas tienen la
oportunidad de legalizar a sus
trabajadores, a travØs de las
160 oficinas que tienen a su
disposici n en toda Espaæa. 
Para ello, los inmigrantes
deben demostrar que han
estado en el pa s desde
agosto del aæo pasado y que
tienen un contrato laboral por
un per odo m nimo de seis
meses, ademÆs de no tener
antecedentes penales.

Buena acogida

La posibilidad de legalizar a
personas que hasta ahora
estaban en situaci n irregular
ha sido valorada
positivamente por las
organizaciones de
promotores y constructores. Y
es que este sector se ha visto
a menudo afectado por la
falta de papeles de
numerosos extranjeros que
no han podido acceder al

trabajo por este problema,
que se agra-vaba por la
lentitud de todos los trÆmites. 
Representantes de la
Agrupaci n Provincial de
Promotores de Edificios
(APPCE), que apuntan que la
regularizaci n de algunos
ciudadanos pod a tardar
hasta un aæo, valoran
positivamente este proceso
de regularizaci n. Si bien,
creen que no se va a
favorecer a tanta gente como
hubiera podido parecer a
priori, entre otras cosas,
porque hay mucha gente que
no estÆ empadronada. 
La Fundaci n Laboral de la
Construcci n tambiØn ha
valo-rado favorablemente
este proce-so de
normalizaci n. El presi-dente
de la entidad, Juan Francisco
Lazcano, considera que es
una oportunidad hist rica y
anima a los empresarios a
que la aprovechen, entre
otras cosas, porque cuando
acabe el proceso las
inspecciones van a ser mÆs
rigurosas.
El Ejecutivo ha anunciado
que, a partir de ahora, serÆ

muy estricto tanto con los
extranjeros que
permanezcan en el pa s de
forma ilegal como con
aquellos empre-sarios que
les contraten. Las sanciones
previstas llegan a 60.000
euros por trabajador.
A finales de febrero, en
Catalunya ya se han
presentado 8.248 solicitudes
de regula-rizaci n y el
98,55% han sido aceptadas.
Segœn los datos refe-ridos a
toda Espaæa, la mayor a
corresponden a ciudadanos
de Ecuador (33,65%),
Colombia (15,87%),
Marruecos (13,22%),
Ruman a (13,10%) y el resto

La cifra

Segœn el Instituto Nacional
de Estad stica de Espaæa, el
nœmero de inmigrantes que
vive en el pa s llega a unos
tres millones y el gobierno
calcula que cerca de
800.000 viven en situaci n

Los requisitos 

Para regularizar la situaci n
de un ciudadano extranjero,
los emplea-dores tienen que
presentar su pasaporte, el
contrato de trabajo, el
certificado de antecedentes
penales del pa s de origen del
trabajador, el certificado de
empadronamiento y la
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En busca del
dorado
En teor a, la nueva reforma de la ley de extranjer a

permitirÆ regular su situaci n a muchos de los

extranjeros que residen en Espaæa. AdemÆs, el texto

pretende abrir una via de soluci n a los problemas

de contrataci n.

T
enemos nueva reforma
de la ley de extranjer a
pero me temo, (temor

generalizado) que no
solucionarÆ la problemÆtica
que, desde hace aæos, nos
ataæe respecto a todas las
histo-rias de supervivencia,
deses-peraci n y valor que
nos relatan cada d a los
medios de informa-ci n.
Siempre con los mismos
protagonistas: los inmigantes.
La nueva reforma de la ley,
permitirÆ a los extranjeros
que en la actualidad se
encuentran en situaci n
irregular en territorio espaæol
poder regularizar su si-
tuaci n personal,  siempre y
cuando cumplan con unos
requi-sitos de estancia en
nuestro pas. Ello facilita
tambiØn que los mismos
puedan ser contratados por
los empresarios con la
acreditaci n de su estancia
mediante un certificado de
empadronamiento y por un
tiempo m nimo de residencia
de seis meses, entre otras
novedades que presenta la
reforma legal.

¿QuØ significado supone la
indicada reforma?

En teor a, que por desgracia
no serÆ la total prÆctica,
supone el cese y
erradicaci n de la con-
trataci n ilegal de
trabajadores. Los

empresarios podrÆn
contratar de forma regular a
inmigrantes que se
encuentren en situaci n
ilegal en nuestro pa s por un
per odo concreto que se
establecerÆ segœn el sector
que se pretenda contratar. 
Es decir, y para situarnos en
caso prÆctico, el sector de la
construcci n podrÆ contratar
a trabajadores que se
encuentren en situaci n de
irregularidad en nuestro pas,
obtendrÆn un contrato de
trabajo y residencia por un
per odo concreto de seis
meses a un aæo, siempre y
cuando puedan acreditar una
residencia en Espaæa un

periodo m nimo de seis
meses, mediante certificado
de empadronamiento que
otorgue el correspondiente
ayuntamiento del municipio
en el que residan.
Ello supondrÆ para los
empre-sarios y extranjeros
que estØn viviendo en este
pa s una v a de soluci n para
los problemas de
contrataci n, sin tener que
espe-rar al otorgamiento de
visado y permiso en sus
pa ses de residencia para
hacer efectiva la
contrataci n.

¿Soluci n al problema?

¿EncontrarÆn los extranjeros
y los empresarios soluci n a
su problema?  O dicha
reforma, en alguno de sus
aspectos, fomen-tarÆ el
sueæo de los extranjeros que
se encuentran en una
situaci n paupØrrima en su
pa s. QuizÆs la nueva
reforma, la posibilidad de
regularizar la situaci n de un
ilegal  y conseguir un
permiso de trabajo y
residencia fomente el sueæo
de la bœsqueda del dorado

En teor a, la
reforma acabarÆ
con la contrataci n

ilegal de

Los trabajadores
obtienen un contrato

de trabajo y
residencia por un
periodo de seis
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Reflexions i
contrasentits

D
es de fa un cert temps
en  es ve observant
una espŁcie de mania

persecu-t ria envers les
segones residŁn-cies, ja
siguin apartaments o xalets i
no solament per part d algun
col•lectiu o persona a t tol
individual que, pels motius
que sigui, pot tenir algun
interŁs contra aquest tipus
d habitatge.
La cosa Øs mØs greu quan
aquesta presa de posici  es
manifesta a travØs de gent
que ocupa c rrecs de
responsabilitat a la Genera-
litat, ja siguin tŁcnics o
poltics.
S al•ludeix a frases que
semblen que hagin sortit d un
laboratori: sostenibilitat
territorial , agres-si  al
territori, hi ha ajunta-ments
que s n f briques de donar
llicŁncies, etc, etc...
Es d na la paradoxa que
moltes d aquestes persones
s n propie-t ries de segones
residŁncies, algunes a la
muntanya i a la platja i des de
despatxos ins-tal•lats a
Barcelona en zones
densament poblades, aix  s ,
amb totes les comoditats, tot i
que han de patir els
inconvenients de l excØs de
tr fic, retencions
quilomŁtriques, quan entren i
surten de la capital, col•lapses
en casos d emergŁncia, etc,
etc...,  opinen i ajuden a
planificar la resta del territori
de Catalunya, com si

volguessin que fos el seu pati
d esbarjo. A la vegada,
reclamen i exigeixen per
Barce-lona, totes les
infrastructures possibles
hagudes i per haver, o
augmentant de forma
conside-rable les que ja es
tenen: auto-pistes, ampliaci
de l aeroport, zona portu ria,
hospitals i altres
equipaments.
Aix  no vol dir que no ens
agradi la planificaci  i
l ordenaci  del territori per
potser s hauria de comen ar
a replantejar una in-tensa
descentralitzaci  de la capital
catalana en tots els sentits,
pol tic, administratiu,
econ mic, industrial,
cultural... I llavors potser no
faria falta agredir al territori

d aquests petits municipis
rurals que tenen en les
segones residŁncies un
complement important per la
seva economia.  
Finalment, voldr em fer
constar la import ncia i els
avantatges que comporten
als ajuntament rurals les
segones residŁncies
(contr riament a la creen a
po-pular, no considerem tan
impor-tant, tot i sent-ho,
l entrada d ingressos per via
llicŁncies d obra), entre ells
destacarem l Impost de Bens
Immobles, que Øs com
tothom sap una renda que
reben els ajuntaments durant
tota la vida del immoble. Hi
ha uns serveis municipals:
taxes de recollida d escom-
braries, clavegueram,

La dinamitzaci  del mercat de segona residŁncia Øs

molt avantatjosa pels ajuntaments rurals. Tot i aix,

s n molts els que s hi oposen al desenvolupament

d aquest mercat, en nom de la sostenibilitat.

Paradoxalment, s n persones que sovint s n

propiet ries d un immoble d aquest tipus.

Les segones
residŁncies s n molt
positives
pels ajuntaments
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Convenio con  Marketing Inmobiliari
La Agrupaci n Provincial de Promotores
Constructores de Edificios de Tarragona
(APPCE) y la Federaci n de Gremios de la
Construcci n de la Provincia de Tarragona
(Fegco) han establecido un convenio con
Marketing Inmobiliari que permite a los
asociados de estas entidades tener un 10% de
descuento en los servicios que ofrece esta
empresa.
Marketing Inmobiliari trabaja en el Æmbito de la
consultor a, el diseæo gr fico, la formaci n, las
nuevas tecnolog as y el audiovisual. Entre los
muchos productos que ofrece la compaæ a,
existen algunos espec ficamente dirigidos al
mercado inmobiliario (diseæo de estrategias en
marketing inmobiliario, planes de lanzamiento de
productos inmobiliarios y planes optimizadores
de crisis) y al mundo de la empresa en general
(diseæo de imagen corporativa, campaæas de
marketing, follletos y catÆlogos, websites,
catÆlogos de productos on-line, v deos y cd s
corporativos).

ASEG RESE RECIBIR

PUNTUALMENTE

LA INFORMACI N

DEL SECTO R

INMOBILIARIO

HAGA AHORA

LA SUBSCRIPCI N A LA

REVISTA LLAMANDO AL

977 227 859

PROMOTO R
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Categor a: Proyectos de
construcci n:  Libros de la 55
Edici n, recomendado por
SELAMINA BUSINESS GROUP

Tratado de construcci n
Autor: H. Shmitt y A. Heene
Editorial/Fabricante: GG
744 pÆginas, 30 x 21 cm
Enciclopedia de la construcci n en un solo volumen.
Facilita todos los conocimientos y datos prÆcticos, desde
las cuestiones mÆs generales a los detalles tØcnicos
especializados, mediante textos sucintos y concretos e
ilustraciones de extrema claridad. La sØptima edici n de
este manual de arquitectura, tan imprescindible en la
formaci n de los arquitectos, respeta la orientacin inicial
del libro: analizar los detalles en relaci n con el conjunto
del edificio e indicar el camino correcto para encontrar
soluciones en vez de reproducir los detalles acabados. Se
han vuelto a ampliar y actualizar algunos puntos decisivos
a partir de las recientes experiencias adquiridas en la
prÆctica profesional. La redacci n de los cap tulos
Cubierta inclinada  y Aislamientos acœsticos  es
totalmente nueva.

Atlas de plantas. Viviendas
Autor: Friederike Schneider (Ed.)
224 pÆginas, 33 x 24 cm
El libro estudia unos 120 ejemplos agrupados
sistemÆticamente segœn las diversas situaciones
urbanas, en una cuidada selecci n de entre las mÆs
variadas realizaciones residenciales del per odo posterior
a la segunda Guerra Mundial, poniendo especial Ønfasis
a las œltimas realizaciones. Obras construidas por
arquitectos de reconocido prestigio de diversos Æmbitos
geogrÆficos que se presentan siempre con plantas a
escala 1:200, fotograf as, secciones, planos de
emplazamiento, junto a fichas de informaci n sobre
superficie y nœmero de viviendas, facilidades de
aparcamiento, formas de financiaci n, espacios libres,
etc...en un libro que cubre el interØs por parte de los
arquitectos en el pensar de nuevo sobre la vivienda.

La arquitectura de la vivienda unifamiliar
Autor: Adriano Cornoldi
Editorial/Fabricante: GG
294 pÆginas, 30 x 21 cm
Este libro recoge 100 obras significativas dentro de la

tipolog a de la vivienda unifamiliar. El manual, entendido
como recopilaci n ejemplar de casos, continœa siendo
una herramienta bÆsica de proyecto. Existen infinitas
maneras de abordar un problema arquitect nico
concreto, pero, sin duda y como primera aproximaci n,
una de las v as mÆs eficaces y rÆpidas es la consulta de
publicaciones que recogen una amplia serie de ejemplos,
en funci n de una tipolog a. Se incluyen obras desde el
neol tico hasta la actualidad, con una especial atenci n a
las casas diseæadas por los maestros del siglo XX:
W right, Mackintosh, Hoffmann, Loos, Gropius, Mies van
der Rohe, Le Corbusier, Schindler, Aalto, Scarpa, Kahn,
Rossi, Stirling, Venturi, Meier, Eisenman, Isozaki y Siza.

Las casas del siglo
Editorial/Fabricante: GG
228 pÆginas, 30 x 30 cm 
En este libro, Anatxu Zabalbeascoa recopila algunas de
las casas de este siglo que han servido como modelos en
el diseæo de la vivienda contemporÆnea. Con una
abundante documentaci n e ilustraci n Las casas del
siglo es una magn fica gu a de las mÆs importantes casas
de la historia de la arquitectura de este siglo. Tras una
pequeæa introducci n por parte de la autora, se presentan
26 casas que incluyen obras de Gaud , Le Corbusier,
W right, Schindler, Aalto, Meier, Gehry o Siza.

Construction Management: Manual de gesti n de
proyecto y direcci n de obra
Autor:  Frank Harris, Ronald McCaffer  
Publicaci n:  GG 
Las condiciones climatol gicas, los proveedores, las
empresas colaboradoras, los cambios de proyecto:
innumerables contingencias alteran las previsiones
iniciales de una obra prolongando su duraci n e
incrementando su coste. Este libro establece pautas y
estrategias para que los ejecutivos del mundo de la
construcci n controlen el proceso de una manera mÆs
fiable. La primera parte del libro trata de las tØcnicas de
gesti n relacionadas con la planificaci n de la obra, el
control de costes y la gesti n de recursos. La segunda
parte trata sobre la organizaci n y control de las
empresas: la contratacin y licitaci n, la evaluaci n de
ofertas, el control de calidad, el cÆlculo del rendimiento
econ mico y las estrategias de financiaci n.

C mo funciona un edificio: Principios elementales
Autor: Edward Allen
258 paginas, 24 x 17 cm
¿QuØ hacen los edificios? y ¿c mo funcionan? Este libro
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